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壹、調查概要 

一、調查緣起及目的 

我國公平交易法於民國（以下所載年份均採民國紀元）81 年 2 月 4 日正式實施，依該

法第 23 條之 4 規定由本會訂定「多層次傳銷管理辦法」，採報備制，用以管理、規範多層

次傳銷事業。另為加強多層次傳銷事業之管理與監督，103 年 1 月 29 日制定公布多層次傳

銷管理法並施行。茲為提供釐訂有關輔導措施及管理決策需要，特針對報備多層次傳銷事

業之經營概況，按年舉辦本項調查。 

本次調查方式全面採由多層次傳銷管理系統線上填報，另為能更貼近並完整呈現 113

年度多層次傳銷事業之營運全貌，故凡於 113 年期間曾有經營多層次傳銷之事業，不論經

營期間之長短，皆列為調查對象。 

二、法令依據 

依據多層次傳銷管理法第 25 條1、第 26 條2規定辦理。 

三、調查範圍與對象 

113 年向本會報備實施多層次傳銷之事業（包括 113 年間已報備停止者）為調查對象。 

四、調查項目 

（一）基本資料：依傳銷事業報備資料，經其核對或提供包括事業名稱、聯絡方式、實收資本

額、事業成立與實施多層次傳銷時間、實施多層次傳銷情形、營業據點分布及會計師簽

證等。 

（二）傳銷事業經營概況： 

1、傳銷商人數：有效維持傳銷商資格人數、新加入傳銷商人數、限制行為能力人之傳銷

商人數、各年齡層傳銷商人數及退出之傳銷商人數。 

2、營業情形：多層次傳銷營業額規模、傳銷商加入條件、採網路行銷情形。 

3、銷售商品或服務情形：銷售商品或服務之類別及其營業額、來源。 

4、進貨成本及支付佣（獎）金情形：事業進貨（製造）成本及支付佣（獎）金比率。 

5、傳銷商訂貨及領取佣（獎）金情形：傳銷商訂貨人數、領取佣（獎）金人數及金額。 

（三）傳銷事業對目前及未來經營之看法及管理上建議。 

五、調查期間 

（一）調查資料標準時期：動態資料以 113 年 1 月至 12 月全年數字為準，靜態資料以 113

年底數字為準。 

（二）實施調查期間：114 年 4 月 1 日至 4 月 30 日。 

 
1 多層次傳銷管理法第 25 條：「多層次傳銷事業應按月記載其在中華民國境內之組織發展、商品或服務銷售、獎

金發放及退貨處理等狀況，並將該資料備置於主要營業所供主管機關查核。前項資料，保存期限為五年；停止

多層次傳銷業務者，其資料之保存亦同。」 
2 多層次傳銷管理法第 26 條：「主管機關得隨時派員檢查或限期令多層次傳銷事業依主管機關所定之方式及內容，

提供及填報營運發展狀況資料，多層次傳銷事業不得規避、妨礙或拒絕。」 
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六、統計方法 

全面普查。 

七、調查方法 

由事業於本會多層次傳銷管理系統線上填報。 
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貳、提要分析 
一、調查概況 

多層次傳銷為行銷通路之一種，係指事業透過一連串獨立之傳銷商銷售商品，每一傳

銷商除可賺取零售利潤外，並可透過自己所招募、訓練之傳銷商而建立之銷售網來銷售公

司商品，以獲取獎金及其他經濟利益。鑑於以往不正當之多層次傳銷曾造成社會問題，故

訂立「多層次傳銷管理法」，以為本會執行管理之依據。 

依據多層次傳銷管理法，所有從事多層次傳銷之事業，均須於實施前向本會報備，截

至 113 年底，向本會報備於 113 年實施之多層次傳銷事業3（包含 113 年間向本會報備停止

實施多層次傳銷）計 433 家，較 112 年之受調查家數 439 家，減少 6 家。 

本次調查 113 年底前向本會報備從事多層次傳銷事業（包含 113 年向本會報備停止實

施者）計 433 家，實際回報事業有 369 家4（85.22%5），該等回報事業有 25 家尚未實施多層

次傳銷、9 家已停（歇）業，113 年間仍有實施多層次傳銷之事業計 335 家，較 112 年之 331

家，增加 4 家。據此，本調查之相關查報結果及統計分析係以前揭回報事業於當（113）年

間仍有從事多層次傳銷行為之 335 家事業為範圍。 

 

二、基本資料分析 

（一）實施多層次傳銷時間 

113 年調查之多層次傳銷事業中，最早實施多層次傳銷業務者始於 74 年。以 335 家多

層次傳銷事業報備實施時間觀察，101至110年實施多層次傳銷之事業計 124家（占37.01%）

居首，其次為 111 年以後實施多層次傳銷之事業計 114 家（占 34.23%），而 91 年至 100 年

實施多層次傳銷之事業計 53 家（占 15.82%），81 年至 90 年實施多層次傳銷之事業為 36 家

（占 10.75%）（表 1）。 

復自 110 年至 113 年所查事業實施多層次傳銷之時間分布彙整表觀之，90 年以前實施

多層次傳銷且持續經營之事業家數變動不大；91 年至 100 年間實施多層次傳銷之事業家數，

113 年較 112 年減少 1 家；101 年至 110 年間實施傳銷之事業家數於 113 年較 112 年時減少

25 家；101 至 113 年間實施多層次傳銷產業之事業家數占比達 71.04%。 

由前揭數據可知，經過多年經營考驗而仍續經營之資深多層次傳銷事業，其事業體質

相對穩健，呈現穩定發展狀態；另事業進入多層次傳銷產業之前幾年，所面臨之內外體制

 
3 本調查不包含已於 113 年底報備，惟預計 114 年才實施之傳銷事業。 
4 另有 64 家事業經本會於調查實施期間逐一通知仍未回報，並查其中有 59 家事業已自本會報備名單中刪除，5

家事業（2 家搬遷不明、1 家填報未完成、2 家未填報）仍為報備名單中，本會將列為優先業務檢查對象。 
5 由於百分比計算皆採小數點 2 位 4 捨 5 入進位，故總合計數會有小數點上下 2 位之誤差，此為本調查報告通

見。 
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及組織發展等經營危機，相對較高，其是否能持續經營發展，端視能否通過嚴酷之市場競

爭淘汰結果而定。 

 
表 1  事業實施多層次傳銷之時間分布 

              單位：家 

年底別 總計 民國 80 年 

以前 

民國 81 年 

至 90 年 

民國 91 年 

至 100 年 

民國 101 年 

至 110 年 

民國 111 年 

以後 

110 年 347 9 40 64 234 - 

111 年 373 9 38 63 197 66 

112 年 331 8 37 54 149 83 

113 年 335 8 36 53 124 114 

（二）事業國籍分布 

依 113 年調查結果（表 2）顯示，335 家多層次傳銷事業中，我國公司有 277 家（占

82.69%），外國公司計有 58 家（占 17.31%）。相較 112 年多層次傳銷事業之國籍分布情形，

我國公司占我國多層次傳銷事業家數比率略微上升。 

表 2 國籍分布比率 

年別 事業總家數（家） 本國公司家數（百分比%） 
外國公司家數（百分比

%） 

110 年 347 284（81.84%） 63（18.16%） 

111 年 373 307（82.31%） 66（17.69%） 

112 年 331 271（81.87%） 60（18.13%） 

113 年 335 277（82.69%） 58（17.31%） 

 

（三）事業資本額 

以 335 家多層次傳銷事業 113 年底報備資本額觀察（表 3），資本額未達 1 億元之事業

計 321 家（占總家數 95.82%），故我國傳銷事業之規模仍以中小企業6為主。其中資本額 1 百

萬元至未達 1 千萬元之事業家數最多，計 164 家（占總家數 48.96%），次為資本額 1 千萬元

至未達 1 億元之事業計 129 家（占總家數 38.51%）；另從事業實施多層次傳銷時間觀察，民

國 100 年以前實施多層次傳銷之事業以資本額 1 千萬元至未達 1 億元之事業為主，民國 101

年後實施多層次傳銷則以資本額 1 百萬元至未達 1 千萬元之事業為主。 

 
6 中小企業認定標準第 2 條規定：「本標準所稱中小企業，指依法辦理公司、有限合夥或商業登記，實收資本額

或出資額在新臺幣 1 億元以下，或經常僱用員工數未滿二百人之事業。」 
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表 3 事業資本額與多層次傳銷實施時間 
            單位：家 

多層次傳銷資本額別 
總計 民國 80 年 

以前 

民國 81 年 

至 90 年 

民國 91 年 

至 100 年 

民國 101 年 

至 105 年 

民國 106 年

以後 

總計 335 8 36 53 33 205 

未達 1 百萬元 28 0 0 1 2 25 

1 百萬元至未達 1 千萬

元 
164 2 10 17 15 120 

1 千萬元至未達 1 億元 129 4 20 33 14 58 

1 億元至未達 5 億元 12 2 5 2 2 1 

5 億元至未達 10 億元 2 0 1 0 0 1 

10 億元以上 0 0 0 0 0 0 

 

（四）事業所在地區分布與營業據點  

113 年受查之 335 家多層次傳銷事業，其登記所在地區以北部地區 229 家（占 68.36%）

為主，中部地區 62 家（占 18.51%）居次，南部地區 44 家（13.13%）（表 4）。相較於 112 年

之 331 家受查事業，分布於北部地區及中部地區及南部地區之家數分別增加 5 家及 3 家，

而分布於南部地區及東部地區之家數則各減少 2 家。 

另上開事業於國內營業據點（包含主要營業所、其他營業所）計 732 處，其中以北部地

區 364 處（占 49.73%）為最多，南部地區 192 處（占 26.23%）居次，中部地區、東部（含

金馬）地區則各有 163 處（22.27%）、13 處（占 1.78%）（統計表 2，頁 40），此亦適當地呈

現多層次傳銷之特質，即其係運用「人際網絡關係」之組織拓展方式進行傳銷，考量設立地

點時會以人口較稠密之都會區優先。相較於 112 年多層次傳銷事業之營業據點總數 741 處，

113 年總營業據點數計減少 9 處。 

表 4 公司登記地址所在地區分布 

            單位：家 

年別 總計 北部地區 中部地區 南部地區 東部地區 

110 年 347 231 64 51 1 

111 年 373 246 71 55 1 

112 年 331 224 59 46 2 

113 年 335 229 62 44 - 
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三、經營概況 

（一）傳銷商人數7及概況 

依據 335 家多層次傳銷事業資料顯示，113 年底傳銷商人數計 358.6 萬人，較 112 年底

371.3 萬人，減少 12.7 萬人。其次，因部分傳銷商重複參加 1 家或 2 家以上之傳銷事業，根

據本會估算剔除重複傳銷商人數8後，113 年底傳銷商人數為 356.8 萬人。依內政部統計資

料，我國 113 年底人口數約為 2,340.02 萬人，則加入傳銷率（參加傳銷人數占全國總人口

數之比率）約 15.25%，即平均每萬人中有 1,525 人加入多層次傳銷，較 112 年底之 15.77%，

減少 0.52 個百分點（統計表 30，頁 92）。 

1、傳銷商人數規模 

113 年底傳銷商總人數 358.6 萬人，平均每家傳銷事業之傳銷商人數約 10,700 人（統計

表 30，頁 92）。就受查事業之傳銷商人數規模分布情形而言，以傳銷商人數為未達 1 千人

之事業最多，計 196 家（占 58.51%）；次為傳銷商人數 1 千人以上至未達 1 萬人之事業，計

95 家（占 28.36%）；傳銷商人數 1 萬人以上未達 5 萬人之事業有 30 家（占 8.96%）；5 萬人

以上未達 10 萬人有 5 家（占 1.49%）；10 萬人以上之事業有 9 家（占 2.69%）（表 5）。 

表 5 傳銷商人數分布規模（按多層次傳銷營業額分） 

            
 
單位：家(人) 

多層次傳銷營業額別 

總計 未達 

1 千人 

1 千至 

未達 1 萬人 

1 萬至 

未達 5 萬人 

5 萬至 

未達 10 萬

人 

10 萬人以上 

總計 
335 196 95 30 5 9 

(3,586,458) (51,964) (330,133) (708,075) (322,479) (2,173,807) 

未及 1 百萬元 
54 52 2 - - - 

(9,013) (2,403) (6,610) - - - 

1 百萬元至未及 1 千萬

元 

70 66 4 - - - 

(17,606) (10,559) (7,047) - - - 

1 千萬元至未及 1 億元 
119 74 40 5 - - 

(296,569) (36,625) (116,817) (143,127) - - 

1 億元至未及 5 億元 
52 4 41 4 2 1 

(439,672) (2,377) (154,770) (53,522) (126,281) (102,722) 

5 億元至未及 10 億元 
18 - 8 7 1 2 

(509,015)           - (44,889) (159,340) (57,894) (246,892) 

10 億元以上 
22 - - 14 2 6 

(2,314,583)          - - (352,086) (138,304) (1,824,193) 

 
7「傳銷商人數」相關問項及參加人數之計算方式，係以調查年度實際參加多層次傳銷人數計。 
8 剔除重複傳銷商人數係本會依據 113 年 335 家受查事業填報之重複參加人數計算而得。 
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復將前揭事業之多層次傳銷營業額區分不同級距，觀察傳銷商人數規模之分布情形，

可知營業額高低與傳銷商人數規模密切相關，多層次傳銷營業額未達 1 百萬元之事業有 54

家，其傳銷商人數未達 1 千人有 52 家，1 千人以上未達 1 萬人有 2 家；而多層次傳銷營業

額逾 10 億元之事業有 22 家，其中，1 萬人以上未達 5 萬人有 14 家，5 萬人以上未達 10 萬

人之事業有 2 家，10 萬人以上之事業則有 6 家。 

另篩選 111 年至 112 年、112 年至 113 年期間持續實施多層次傳銷之事業，經剔除任一

年度傳銷商人數為 0，比較其 112 年及 113 年傳銷商人數之變化。自後附統計表 31-3 至表

31-4（頁 96、97）觀察，有關傳銷商人數增減變化部分，112 年傳銷商人數增加之事業家數

計有 144 家，占樣本數 281 家之 51.25%；然至 113 年，傳銷商人數增加之事業家數則為 127

家，占樣本數 274 家之 46.35%。整體而言 113 年度總傳銷商人數及平均每家傳銷事業之傳

銷商人數均較 112 年減少，且分析個別傳銷事業傳銷商人數變化之情形，傳銷商人數增加

之事業比例亦微降。 

2、新加入傳銷商人數規模 

113 年新加入之傳銷商人數計 63.9 萬人，占傳銷商總數（358.6 萬人）之 17.82%（統計

表 30，頁 92），較 112 年新加入傳銷商人數（70 萬人）減少 6.1 萬人。自新加入各事業之

傳銷商人數規模分布觀之，以新加入傳銷商人數未達 500 人之事業為大宗，計 229 家（占

68.36%），次為傳銷商 1,000 人以上至未達 1 萬人之事業計有 57 家（占 17.01%）。至於新加

入傳銷商人數規模達 5 萬人以上之事業，則有 2 家，該 2 家事業之經營方式均係全部採行

多層次傳銷，且其 113 年營業額均逾新臺幣（下同）10 億元，其中有 1 家事業實施多層次

傳銷達 15 年以上，如按國藉區分，我國公司與外國公司則各占 1 家（表 6、統計表 7，頁

46）。 
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表 6 新加入傳銷商人數分布規模（按多層次傳銷營業額分） 

            
 
單位：家(人) 

多層次傳銷營業額別 總計 未達 5 百人 
5 百至 

未達 1 千人 

1 千至 

未達 1 萬人 

1 萬至 

未達 5 萬人 

5 萬人 

以上 

總計 335 229 37 57 10 2 

 
未達 1 百萬元 

(639,435) (28,102) (26,642) (176,859) (222,094) (185,738) 

54 53 - 1 - - 

(4,663) (1,326) - (3,337) - - 

1 百萬元至未達 1 千萬元 
70 68 - 2 - - 

(8,282) (5,451) - (2,831) - - 

1 千萬元至未達 1 億元 
119 92 21 6 - - 

(41,318) (17,310) (14,062) (9,946) - - 

1 億元至未達 5 億元 
52 15 16 21 - - 

(59,401) (3,932) (12,580) (42,889) - - 

5 億元至未達 10 億元 18 1 - 15 2 - 

 (87,535) (83) - (56,232) (31,220) - 

10 億元以上 22 - - 12 8 2 

 (438,236) - - (61,624) (190,874) (185,738) 

 

另觀察 113 年度新加入傳銷商之性別組成（圖 1），女性有 44.64 萬人（占新加入傳銷

商 69.81%），男性計 19.30 萬人（占新加入傳銷商 30.19%），可知新加入傳銷市場之經營者

係女性為主，惟較 112 年比例之 71.39%減少 1.58%，人數則將近為男性傳銷商之 2.31 倍。 

 

 

 

 

 

 

 

                              圖 1  新加入傳銷商之性別分析 

3、傳銷商性別及各年齡層參與情形 

據 113 年度調查數據顯示，女性傳銷商有 258.38 萬人，占傳銷商總人數（358.6 萬人）

比重為 72.05%（統計表 5，頁 43、44），較 112 年度之 72.22%，減少 0.17 個百分點（趨勢圖

7，頁 34）。其次，分析女性傳銷商占各事業傳銷商人數之比重分布（統計表 5，頁 43、44，

圖 2），有 191 家（57.01%）之事業其女性傳銷商所占比率為 50%至 74%，餘依序為 75%至

89%之事業計 93 家（27.76%），逾 90%之事業為 20 家（5.97%），25%至 49%之事業有 13 家
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（3.88%），未及 25%之事業則有 18 家（5.37%）。復以產業觀點切入，自 96 年起將女性傳銷

商人數列為調查問項後，即顯示女性傳銷商一直為傳銷市場主力。 

 

 

 

 

 

 

 

                           圖 2 傳銷事業女性傳銷參與情形 

另觀察各年齡層傳銷商人數分布情形(表 7)，最多人數為 50 歲至 59 歲占 25.96%，其次

為 40 歲至 49 歲占 20.53%、65 歲以上占 17.76%、60 歲至 64 歲占 14.35%、30 歲至 39 歲占

14%；而女性傳銷商人數分布情形，最多人數為 50 歲至 59 歲占 27.15%，其次為 40 歲至 49

歲占 21.22%、65 歲以上占 18.19%、60 歲至 64 歲占 14.87%、30 歲至 39 歲占 12.62%；而男

性傳銷商人數分布則以 50 歲至 59 歲占比最高 22.79%，其次為 40 歲至 49 歲占 18.71%、30

歲至 39 歲占 17.66%、65 歲以上占 16.65%。 
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表 7 各年齡層男女性傳銷商組成 

年齡分布 

男性傳銷商 

百分比(單位：%) 

女性傳銷商 

百分比(單位：%) 

總傳銷商 

百分比(單位：%) 

7 歲至 17 歲 
0.24% 0.13% 0.16% 

18 歲至 29 歲 
11.00% 5.83% 7.24% 

30 歲至 39 歲 
17.66% 12.62% 14.00% 

40 歲至 49 歲 
18.71% 21.22% 20.53% 

50 歲至 59 歲 
22.79% 27.15% 25.96% 

60 歲至 64 歲 
12.96% 14.87% 14.35% 

65 歲以上 
16.65% 18.19% 17.76% 

總計 100% 100% 100% 

說明：本調查報告有關各年齡層傳銷商人數及性別組成之統計，因受查事業
並非皆有統計各年齡層男、女性傳銷商之人數，爰係以 113 年當年度
有填報問卷各年齡層男、女性傳銷商人數之 225 家事業回報數據為基
礎。 
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4、傳銷商為限制行為能力人所占比率及分布情形9 

據表 8 資料顯示，113 年底傳銷事業有招募限制行為能力者（7 歲以上未滿 18 歲）共

有 57 家，占事業家數比率達 17.01%，其人數合計為 6,325 人，總訂貨金額約 1.51 億元，平

均訂貨金額為 23,942 元。對照 112 年度調查資料，其平均訂貨金額較 112 年之 31,120 元，

減少 7,178 元，而總訂貨金額較 112 年之 3.22 億元，減少 1.71 億元。倘以各事業所含限制

行為能力傳銷商之人數切入觀察，多數為 1 至 50 人，計有 40 家，惟其人數僅占限制行為

能力傳銷商總數之 6.43%；51 至 300 人、301 人以上各有 14 家、3 家，其中，限制行為能

力傳銷商人數之區間人數為分別為 1,534 人及 4,384 人，各占限制行為能力傳銷商總數為

24.25%及 69.31%，然 2 個區間之總訂貨金額占限制行為能力人總訂貨金額之比例較高，分

別為 27.66%及 64.69%。 

表 8 傳銷商為限制行為能力之人數及總訂貨金額 

人數分布 
限制行為能力之 

家（人）數 

限制行為能力人 

總訂貨金額 

（元） 

總計 57(6,325) 
151,434,925 

(100%) 

1~50 40(407) 
11,586,029 

(7.65%) 

51~300 14(1,534) 
41,888,414 

(27.66%) 

301 以上 3(4,384) 
97,960,482 

(64.69%) 

5、傳銷商退出傳銷事業之人數分布情形10 

根據表 9 資料，113 年度退出傳銷事業經營之傳銷商人數約有 41.01 萬人，依退出人數

劃分規模區間，退出人數未達 100 人之事業有 275 家，占總事業家數 82.09%，其退出人數

占總退出人數 0.52%；次為退出人數 100 人以上未達 500 人之事業有 24 家，占總事業家數

7.16%，其退出人數占總退出人數 1.36%；退出人數 500 人以上未達 1,000 人、1,000 人以上

未達 3,000 人、3,000 人以上則各有 10 家、10 家、16 家。復以多層次傳銷營業額細分，進

一步觀察傳銷商退出人數規模之分布情形，在退出人數未達 100 人之區間，事業之營業額

多集中於 1 億元內，合計有 223 家，占總事業家數 66.57%，其中，以營業額 1,000 萬元以

 
9 多層次傳銷管理法第 16 條之立法說明：「為保護無行為能力人及限制行為能力人，爰明定多層次傳銷事業不

得招募無行為能力人為傳銷商，如招募限制行為能力人為傳銷商者，應事先取得法定代理人書面允許，並附

於參加契約。」是傳銷事業招募限制行為能力人之相關情形，為本會關注之重點。 
10本調查報告有關傳銷商退出傳銷事業人數之統計，係以 113 年當年度有填報問卷之 335 家事業回報數據為基

礎，代表該年度有回報事業之傳銷商退出人數情形，由於每年度事業進、出傳銷活動家數變動頻繁，且問卷

回報家數及回報率不一，故尚難逕以 112 年傳銷商總人數，加總 113 年新加入傳銷商人數，再扣除 113 年傳

銷商總人數之方式，計算 113 年傳銷商退出傳銷事業人數。 
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上未達 1 億元之事業家數最多，有 103 家，占總事業家數 30.75%。而退出人數為 100 人以

上未達 500 人，該事業群之營業額主要集中於 1,000 萬元以上未達 1 億元，有 8 家（占總事

業家數 2.39%）；退出人數 3,000 人以上之事業，其營業額 10 億元以上 10 家（占總事業家

數 2.99%、總退出人數 84.18%）。 

 

表 9 傳銷商退出人數規模分布 

          
 
單位：家(人) 

多 層 次 傳 銷 營 業 額 別 
總計 未達 1 百人 1 百至未達 

5 百人 
5 百至未達 1 
千人 

1 千至未達 
3 千人 

3 千人以上 

總計 
335 275 24 10 10 16 

(410,171) (2,116) (5,566) (7,713) (17,201) (377,575) 

未達 1 百萬元 
54 53 1 - - - 

(256) (99) (157) - - - 

1 百萬元至未達 1 千萬元 
70 67 2 1 - - 

(1,564) (360) (400) (804) - - 

1 千萬元至未達 1 億元 
119 103 8 2 6 - 

(13,989) (704) (1,907) (1,436) (9,942) - 

1 億元至未達 5 億元 
52 43 5 1 2 1 

(10,770) (893) (883) (890) (3,308) (4,796) 

5 億元至未達 10 億元 
18 6 2 3 2 5 

(34,129) (31) (284) (2,370) (3,951) (27,493) 

10 億元以上 
22 3 6 3 - 10 

(349,463) (29) (1,935) (2,213) - (345,286) 

 

據表 10 資料顯示，就傳銷商退出之原因而言，以契約期滿不續約為首，約有 34.7 萬人

（占總退出人數 84.61%）；次為自傳銷商與傳銷事業簽訂參加契約起算第 31 日以後自願終

止契約，計約 5.77 萬人（占總退出人數 14.08%），而自訂約日起算 30 日內自願解除或終止

契約者有 4,026 人（占總退出人數 0.98%）。倘自男性、女性傳銷商分別觀察，退出之男性傳

銷商約有 12.26 萬人（占總退出人數 29.9%），女性傳銷商約 28.75 萬人（占總退出人數 70.1%）

（圖 3 至圖 6）。 
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表 10  113 年傳銷商退出之原因、人數及性別組成 

單位：人 

退出原因 男性 女性 總人數 

契約期滿不續約而退出 104,521 242,528 347,049 

訂約日起算 30 日內自願解除或終止契約 1,287 2,739 4,026 

訂約日起算第 31 日以後自願終止契約 16,288 41,452 57,740 

因傳銷商違約而事業要求退出 543 813 1,356 

總計 122,639 287,532 410,171 

 

圖 3  男、女性傳銷商因契約期滿不續約而退出人數       圖 4  男、女性傳銷商於訂約日起算 30 日內自願 

                                                          解除或終止契約人數 

 

圖 5  男、女性傳銷商於訂約日起算 31 日後自願          圖 6  男、女性傳銷商因違約而事業要求退出人數 

終止契約人數 

 

（二）多層次傳銷營業額規模及經營方式 

1、多層次傳銷營業額規模 
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據統計表 30（頁 92、93）顯示，受查之 335 家多層次傳銷事業 113 年營業總額約為

1,055.06 億元（經以 113 年消費者物價指數年增率累計平均值 2.18%調整後，所得金額則為

1,032.55 億元），較 112 年調查之營業總額（1,083.68 億元）減少 28.62 億元，減幅約 2.64%。

又自統計表 20（頁 63）可知，事業營業額平均值為 3 億 1,494 萬元，較 112 年之 3 億 2,739

萬元，減少約 1,245 萬元。復分析 93 年至 113 年多層次傳銷營業總額變化情形，整體趨勢

為攀升，而 93 年及 94 年間為第 1 波高峰，營業總額約 683 億元，隨後即陡降，直至 97 年

起逐年升高，99 年、102 年及 104 年分別突破 600 億元、700 億元及 800 億元（趨勢圖 1，

頁 32），105 年營業總額更成長將近 10%達到 881.2 億元，在經歷 106 年微幅成長 0.57%及

107 年下降 6.31%後，108 年營業總額再度成長近 13%突破 900 億元，109 年則微幅成長，

110 年則首度突破千億元大關，111 年下降 1.29%及 112 年成長 2.75%後，至 113 年則微幅

下降，但仍維持千億元以上水準。 

 

  另就表 11 觀察營業額規模家數分布情形，營業額介於 1,000 萬元至未達 1 億元之事業

家數最多，有 119 家（占事業總家數 35.52%），營業額合計約 44.25 億元，占整體營業額

4.19%；次為營業額介於 100 萬元至未達 1,000 萬元之 70 家事業（占事業總家數 20.90%），

營業額約 2.97 億元，占整體營業額 0.28%；而營業額 1 億元以上未達 5 億元有 52 家、未達

100 萬元之事業有 54 家，其營業總額各占整體營業額 10.12%、0.02%。營業額達 10 億元以

上之事業共有 22 家，占總事業家數 6.57%，營業額合計達 772.2 億元，占多層次傳銷業整

體營業額 73.19%，其平均營業額約為 35.10 億元，較 112 年之 35.43 億元，減少 0.33 億

元。 

表 11     營業額分布情形－按多層次傳銷營業額分 

多 層 次 傳 銷 營 業 額 別         

事業家數 

家(人) 

百分比 

(％) 

營業額 

(百萬元) 

占營業總額比率 

(％) 

總計 
335 

100.00 105,506.01 100.00 
(3,586,458) 

未達 1 百萬元 
54 

16.12 16.93 0.02 
(9,013) 

1 百萬元至未達 1 千萬元 
70 

20.90 297.02 0.28 
(17,606) 

1 千萬元至未達 1 億元 
119 

35.52 4,425.72 4.19 
(296,569) 

1 億元至未達 5 億元 
52 

15.52 10,679.46 10.12 
(439,672) 

5 億元至未達 10 億元 
18 

5.37 12,863.09 12.19 
(509,015) 

10 億元以上 
22 

6.57 77,223.79 73.19 
(2,314,583) 
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另篩選 111 年至 112 年、112 年至 113 年期間持續實施多層次傳銷之事業，經剔除任一

年度營業額為 0，比較其 112 年及 113 年營業額之變化。自後附統計表 31-1 至表 31-2（頁

94、95）觀察，有關營業額變化部分，可知 112 年營業額增加之事業有 127 家，占樣本數

278 家之 45.68%；113 年營業額增加之事業為 107 家，占樣本數 271 家之 39.48%。整體而

言，113 年度總營業額約為 1055.06 億元，較 112 年之 1083.68 億元下降，透過個別傳銷事

業營業額變化之分析，營業額增加之事業家數比例下降，平均每家多層次傳銷事業營業額

亦下降。 

2、多層次傳銷之經營方式 

  （1）加入條件 

多層次傳銷係指透過傳銷商介紹他人參加而建立之多層級組織架構，並藉由該組織架

構所形成之人際網絡以推廣、銷售商品或服務之行銷方式。傳銷商係參加多層次傳銷事業，

進而取得推廣、銷售商品或服務及介紹他人參加之權利，並因而獲得佣（獎）金或其他經

濟利益，另得因被介紹之人為推廣、銷售商品或服務，或再介紹他人參加，而獲得佣（獎）

金或其他經濟利益者，此於多層次傳銷管理法第 3 條及第 5 條第 1 項分別定有明文。 

根據表 12 資料，335 家事業中針對新加入傳銷商設有條件限制者有 335 家（占 100%）。

若進一步將加入條件區分為需給付一定代價（繳納保證金或入會費、訂購商品、購買資料

袋或訂閱刊物、須達一定營業標準）、非屬給付一定代價（參加講習會或類似活動）及其他，

可知傳銷事業以訂立傳銷商需給付一定代價方能加入之條件為主，其中，需訂購商品有 209

家（占總家數 62.39%）、需繳納保證金或入會費有 154 家（占總家數 45.97%）、須達一定營

業標準計 11 家（占總家數 3.28%）。 
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表 12   加入條件（有加入條件項下內容可複選） 

 

（2）簽約方式 

   多層次傳銷管理法於 113 年 8 月修正公布傳銷事業得與傳銷商訂定電子契約後，113 年

335 家傳銷事業中，與傳銷商單以書面締結參加契約者計 197 家，占總家數 58.81%，單以

電子契約締結者計 12 家，占總家數 3.58%，兩者併行者計 126 家，占總家數 37.61%。 

（3）傳銷事業對傳銷商採用網路銷售商品情形 

根據表 13 資料，113 年採行網路銷售商品方式之多層次傳銷事業計有 230 家，占整體

事業家數 68.66%，較 112 年之使用比率（64.65%）增加 4.01 個百分點；使用網路（線上）

訂購機制者有 221 家（占總家數 65.97%），而設立網路商城供傳銷商購買商品之事業有 196

家（占總家數 58.51%），二者皆有使用之事業計有 187 家（占總家數 55.82%），可知目前傳

銷事業採行之網路行銷方式仍以網路購物為主。就網路商城之經營型態而言，有 185 家事

業（占總家數 55.22%）係自行設立，與他人合作設立有 9 家（占總家數 2.69%），二者均有

4 家（占總家數 1.19%）。 

進一步分析透過網路商城銷售商品之 196 家事業於網路商城銷售之金額，其中，銷售

金額未達 10 萬元有 38 家（占設立網路商城總家數 19.39%），銷售金額 10 萬元以上未達 100

萬元有 31 家（占設立網路商城總家數 15.82%），銷售金額 100 萬元以上未達 1,000 萬元有

40 家（占設立網路商城總家數 20.41%），銷售金額 1,000 萬元以上未達 5,000 萬元有 29 家

（占設立網路商城總家數 14.80%），銷售金額 5,000 萬元以上未達 1 億元有 16 家（占設立

網路商城總家數 8.16%），銷售金額 1 億元以上有 39 家（占設立網路商城總家數 19.90%）。

而 113 年線上網路行銷營業額約 413.72 億元，占營業總額 39.21%。 

                單位：家 

多 層 次 傳 銷 營 業 額 別 無加入

條件 

有加入 

條件 

給付一定代價 /非屬給付

一定代價 

 

 
繳納保

證金或

入會費 

訂購 

商品 

購買資

料袋或

訂閱刊

物 

須達一定

營業標準 

參加講習 

會或類似 

活動 

其他 

總計 - 335 154 209 335 11 335 16 

未達 1 百萬元 - 54 25 38 54 3 54 9 

1 百萬元至未達 1 千萬元 - 70 38 47 70 2 70 4 

1 千萬元至未達 1 億元 - 119 49 84 119 3 119 2 

1 億元至未達 5 億元 - 52 24 27 52 3 52 1 

5 億元至未達 10 億元 - 18 9 8 18 - 18 - 

10 億元以上 - 22 9 5 22 - 22 - 
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表 13   多層次傳銷事業使用網路銷售商品概況 

行銷方式 事業家數 占總家數比率(%) 

總計 230 68.66 

線上訂購 221 65.97 

網路商城 

     自行設立 

     與他人合作設立 

     自行、與他人合作設立均有 

196 

        185 

          9 

          4 

58.51 

         55.22 

          2.69 

          1.19 

線上訂購及網路商城皆有 187 55.82 

（4）傳銷事業透過網路媒介推廣多層次傳銷之情形(複選題)  

根據表 14 資料顯示，多層次傳銷事業透過網路媒介推廣傳銷業務者 228 家(占總家數

68.06%)，其中以透過事業網站方式居首（204 家，占總家數 60.9%），次為透過臉書粉絲團

（118 家，占總家數 35.22%），事業 LINE 帳號(62 家，占總家數 18.51%)，事業 YouTube 頻

道（37 家，占總家數 11.04%），行動應用程式(APP)、其他居末(各為 3 家、6家，各占總家

數 0.9%、1.79%)。  

表 14  113 年傳銷事業透過網路媒介推廣傳銷業務 

 事業家數 占總家數比率(%) 

總計 228 68.06% 

事業網站 204 60.90% 

臉書粉絲團 118 35.22% 

事業 LINE 帳號 62 18.51% 

事業 YouTube 頻道 37 11.04% 

行動應用程式(APP) 3 0.90% 

其他 6 1.79% 

（5）傳銷事業運用「直播」進行多層次傳銷之推廣情形(複選題) 

根據表 15 資料顯示，多層次傳銷事業運用「直播」進行多層次傳銷之推廣有 93 家(占

總家數 27.76%)，推廣內容以傳銷商教育訓練課程（71 家，占總家數 21.19%）居首，次為公

開說明會（OPP）(55 家，占總家數 16.42%)，年會、表掦大會或新品發表會（38 家，占總家
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數 11.34%），其他（7 家，占總家數 2.09%）。 

表 15  113 年  傳銷事業運用「直播」進行多層次傳銷之推廣 

 事業家數 占總家數比率(%) 

總計 93 27.76 

公開說明會(OPP) 55 16.42 

傳銷商教育訓練過程 71 21.19 

年會、表掦大會或新品發表會 38 11.34 

其他 7 2.09 

 

（三）傳銷商訂貨及領取佣（獎）金規模與比率 

1、傳銷事業之訂貨傳銷商人數規模分布 

由於多層次傳銷事業對傳銷商資格並無嚴格限制，部分產品愛用者亦被視同傳銷商，

致實際從事傳銷活動者遠比經統計之傳銷商人數少。自後附統計表 30（頁 92、93）可知，

113 年度曾訂貨之傳銷商人數為 190.6 萬人，占傳銷商總數比率為 53.15%，訂貨人數比率較

112 年度之 60.30%減少 7.15%。 

其次，據表 16 及後附統計表 8（頁 47）所示各傳銷事業 113 年有訂貨之傳銷商人數規

模分布情形，以訂貨人數未達 1,000 人之事業 221 家（占總家數 65.97%）最多，且營業額

均未達 10 億元；其次為訂貨傳銷商人數規模介於 1,000 人以上至未達 5,000 人之事業，計

70 家（占總家數 20.90%），其營業額有 1 家達 10 億元以上；訂貨傳銷商達 3 萬人以上之事

業有 12 家（占總家數 3.58%），其營業額達 10 億元以上者有 10 家。綜合觀察前述統計資

料，顯示傳銷商訂貨人數規模達 5,000 人以上者，計有 44 家事業，其中有 43 家之營業規模

達 1 億元以上，可知訂貨傳銷商人數達一定規模者，有助於傳銷事業營業規模之提升。 
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表 16 傳銷事業之訂貨傳銷商人數規模分布－按多層次傳銷營業額 

       單位：家 

多層次傳銷營業額別 總計 未達 

1 千人 

1 千至 

未達 5 千人 

5 千人至 

未達 1 萬人 

1 萬人至 

未達 3 萬人 

3 萬人 

以上 

總計 335 221 70 15 17 12 

未達 1 百萬元 54 53 1 - - - 

1 百萬元至未達 1 千萬元 70 68 2 - - - 

1 千萬元至未達 1 億元 119 90 28 1 - - 

1 億元至未達 5 億元 52 10 34 7 1 - 

5 億元至未達 10 億元 18 - 4 7 5 2 

10 億元以上 22 - 1 - 11 10 

另分析整體訂貨傳銷商之性別組成，女性約為 139.96 萬人，男性約為 50.71 萬人，女性

傳銷商訂貨人數占總訂貨傳銷商人數 73.40%（圖 7）。倘自訂貨總額觀之，女性訂貨金額約

778.04 億元，男性則約 283.63 億元，女性傳銷商訂貨金額占總訂貨金額超過 7 成（圖 8）。 

 

 

 

 

 

2、傳銷事業之訂貨傳銷商比率結構分布 

表 17 及後附統計表 9（頁 48）為 113 年多層次傳銷事業之傳銷商訂貨比率（即各事業

之訂貨人數占其傳銷商人數之比率）家數分布，傳銷商訂貨比率達 60%以上之事業家數最

多，計 225 家（占總家數 67.16%），其中，有 137 家事業係 111 年後實施多層次傳銷，91 年

至 100 年間實施多層次傳銷之事業則為 33 家；次為傳銷商訂貨比率未及 15%之事業計 43

家（占總家數 12.84%），再為訂貨比率 40%至 59%之事業有 32 家（占總家數 9.55%）。另比

對統計表 19（頁 62）資料，111 年後實施多層次傳銷事業之營業總額（約 106.82 億元）占

所有傳銷事業營業總額（約 1055.06 億元）比重為 10.12%，易言之，111 年後從事多層次傳

銷之事業，營業額合計雖僅有營業總額約 10.12%，然訂貨率達 60%以上已有 137 家（占所

有訂貨率達 60%以上家數之 60.89%），可知該事業群之營業規模雖未如較早投入經營之事

業，但其傳銷商實際參與傳銷活動之積極度較高。 

      圖 7  訂貨傳銷商之性別組成                     圖 8  訂貨傳銷商性別與訂貨總額 
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表 17 傳銷事業之訂貨傳銷商比率家數分布 

              單位：家 

多層次傳銷營業額別 事業家數 
未達 

15% 

15%至 

24% 

25%至 

39% 

40%至 

59% 

60% 

以上 

總計 335 43 15 20 32 225 

未達 1 百萬元 54 19 2 1 7 25 

1 百萬元至未達 1 千萬元 70 4 2 6 4 54 

1 千萬元至未達 1 億元 119 12 7 9 10 81 

1 億元至未達 5 億元 52 5 2 3 8 34 

5 億元至未達 10 億元 18 2 1 - 1 14 

10 億元以上 22 1 1 1 2 17 

 

3、傳銷商領取佣（獎）金之人數規模及分布情形 

因多層次傳銷事業與傳銷商間不存在僱傭關係，為提升傳銷商致力於銷售及擴張組織

之誘因，除零售利潤外，各多層次傳銷事業亦戮力於設計佣（獎）金分配制度及其他經濟

利益，考量其他經濟利益種類多元且不易計算，故僅針對佣（獎）金部分調查統計。又部

分產品愛用者亦被視同傳銷商，致實際從事傳銷活動者遠比經統計之傳銷商人數少。依據

後附統計表 19（頁 62）及統計表 30（頁 92、93），113 年度多層次傳銷事業發放之傳銷商

佣（獎）金約為 456.33 億元（112 年 465.55 億元），占營業總額之 43.25%，較 112 年佣(獎)

金支付比率 42.96%，增加 0.29 個百分點。而同年曾領取佣（獎）金之傳銷商約 98.1 萬人，

占傳銷商人數比率約為 27.36%，平均每人全年領取金額為 46,484 元，較 112 年度之 46,937

元，減少 453 元。 

此外，113 年女性傳銷商領取佣（獎）金之人數、金額，分別約為 74.10 萬人（占總領

取人數 75.49%）、332.14 億元（占總發放金額 72.79%），平均每位女性傳銷商領取佣（獎）

金約 44,822 元；男性傳銷商領取佣（獎）金人數為 24.06 萬人，領取金額為 124.19 億元，

平均每位男性傳銷商領取佣（獎）金約 51,605 元（圖 9、圖 10）。 

 

 

 

 

 

 

     圖 9  男、女性傳銷商領取佣（獎）金人數比率         圖 10  男、女性傳銷商領取佣（獎）金金額比率 
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另觀察各年齡層傳銷商領取佣(獎)金人數分布情形(表 18)，最多人數為 40 歲至 49 歲

占 24.89%，其次為 50 歲至 59 歲占 21.99%、30 歲至 39 歲占 17.61%、65 歲以上占 15.55%、

60 歲至 64 歲占 10.54%；而女性傳銷商領取佣(獎)金人數分布情形，最多人數為 40 歲至 49

歲占 25.62%，其次為 50 歲至 59 歲占 23.58%、30 歲至 39 歲占 16.29%、65 歲以上占 15.80%、

60 歲至 64 歲占 11.02%；而男性傳銷商領取佣(獎)金人數分布則以 40 歲至 49 歲占比最高

22.62%，其次為 30 歲至 39 歲占 21.67%、50 歲至 59 歲占 17.11%、65 歲以上占 14.79%、18

歲至 29 歲占 14.63%。 

 

表 18 傳銷商領取佣(獎)金各年齡層及性別組成 

年齡分布 

男性傳銷商 

百分比(單位：%) 

女性傳銷商 

百分比(單位：%) 

總傳銷商 

百分比(單位：%) 

7 歲至 17 歲 
0.13% 0.05% 0.07% 

18 歲至 29 歲 
14.63% 7.64% 9.35% 

30 歲至 39 歲 
21.67% 16.29% 17.61% 

40 歲至 49 歲 
22.62% 25.62% 24.89% 

50 歲至 59 歲 
17.11% 23.58% 21.99% 

60 歲至 64 歲 
9.06% 11.02% 10.54% 

65 歲以上 
14.79% 15.80% 15.55% 

總計 100% 100% 100% 

                  說明：本調查報告有關傳銷商領取佣(獎)金各年齡層及性別組成之統計，因
受查事業並非皆有統計，爰係以 113 年當年度有填報問卷各年齡層領
取佣(獎)金男、女性傳銷商人數之 195 家事業回報數據為基礎。 

 

再者，觀察表 19 及後附統計表 10（頁 49）中各傳銷事業曾領取佣（獎）金傳銷商人

數規模之家數分布，113 年仍以領取人數未達 1,000 人之事業家數最多（252 家，占總家數

77.22%），其中 111 年後實施多層次傳銷之事業計 98 家；次為領取人數介於 1,000 人以上至

未達 5,000 人之事業計有 50 家；領取人數為 3 萬人以上之事業有 4 家，且營業額均達 10 億

元以上。就同一領取人數規模而言，營業額越高之事業群，其傳銷商所得領取之佣（獎）

金平均數額越高。  



22 

 

另檢視後附統計表 12-1(頁 52)，傳銷事業支付傳銷商佣（獎）金前 10 名中之女性傳銷

商人數，以占 7 人最多（66 家，占總數 19.70%），其次為 8 人（56 家，占總家數 16.72%）、

6 人（50 家，占總家數 14.93%）。總計有 266 家傳銷事業支付傳銷商佣（獎）金前 10 名中

之女性傳銷商人數超過 5 人以上，占總家數 79.40%。 

表 19 傳銷事業之傳銷商領取佣（獎）金人數規模分布－按多層次傳銷營業額分 

單位：家 (元/人) 

營 業 額 規 模 別 總計 未達 

1 千人 

1 千至 

未達 5 千人 

5 千人至 

未達 1 萬人 

1 萬人至 

未達 3 萬人 

3 萬人 

以上 

總計 
335 252 50 15 14 4 

(46,484.00) (53,710.00) (45,157.00) (72,751.00) (66,847.00) (29,005.00) 

未達 1 百萬元 
54 53 1 - - - 

(30,413.00) (6,892.00) (42,209.00) - - - 

1 百萬元至未達 1 千萬元 
70 69 1 - - - 

(12,061.00) (14,645.00) (622.00) - - - 

1 千萬元至未達 1 億元 
119 111 8 - - - 

(32,917.00) (38,335.00) (16,061.00) - - - 

1 億元至未達 5 億元 
52 18 30 3 1 - 

(40,350.00) (128,421.00) (39,036.00) (19,430.00) (8,248.00) - 

5 億元至未及 10 億元 
18 - 10 6 2 - 

(52,529.00) - (89,977.00) (51,014.00) (26,351.00) - 

10 億元以上 
22 1 - 6 11 4 

(47,978.00) (499,256.00) - (141,762.00) (71,045.00) (29,321.00) 

 

另表 20 彙整 110 年至 113 年各傳銷事業傳銷商所領取佣（獎）金平均金額之分布情

形，近幾年均有逾 7 成之事業，其傳銷商平均領取佣（獎）金未達 5 萬元。另自後附統計

表 12（頁 51），可知 113 年仍以平均金額為 1 萬元以上未達 5 萬元之事業家數最多，有 171

家（占總家數 51.04%）；次為平均金額未達 1 萬元，計 71 家事業（占總家數 21.19%），而

平均金額 5 萬元以上未達 10 萬元之事業有 62 家（占總家數 18.51%）再次之。而傳銷商平

均領取佣（獎）金 10 萬元以上未達 20 萬元、20 萬元以上未達 30 萬元及 30 萬元以上之事

業則分別各有 20 家、7 家及 4 家，占總家數之 5.97%、2.09%及 1.19%。 
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表 20  各傳銷事業傳銷商領取佣（獎）金平均金額之分布情形 

                      單位：% 

年別 領取人數 

(千人) 

平均佣金 

(千元/年) 

總計 未達 

1 萬元 

1 萬至 

未達 5 萬

元 

5 萬至 

未達 10 萬

元 

10 萬至 

未達 20 萬

元 

20 萬至 

未達 30 萬

元 

30 萬元 

以上 

110 年 985 48,208 100.00 23.92 56.20 12.10 4.61 2.02 1.15 

111 年 987 47,612 100.00 26.54 49.33 15.55 6.17 1.07 1.34 

112 年 992 46,938 100.00 19.94 51.36 19.03 5.14 2.72 1.81 

113 年 982 46,485 100.00 21.19 51.04 18.51 5.97 2.09 1.19 

 

（四）多層次傳銷商品或服務類別 

為了解多層次傳銷事業銷售商品或服務種類，特將銷售項目分成 13 大類，臚列如表

21，並統計銷售各類商品之事業家數及營業額。如以銷售前揭類別商品或服務之事業家

數多寡及營業額高低而言，營養食品類仍為主要銷售商品，銷售家數有 280 家（占總家

數 83.58%），且營業額約為 665.34 億元，居所有商品類別之冠，占營業總額之 63.06%；

次為美容保養品類，銷售該類商品之事業計有 207 家（占總家數 61.79%），營業額約為

217.92 億元，占營業總額之 20.65%，而銷售清潔用品類之事業有 97 家（占總家數 28.96%），

營業額約為 28.60 億元，占營業總額之 2.71%；銷售其他類商品之事業有 108 家（占總家

數 32.24%），營業額約為 57.05 億元，占營業總額 5.41%，前二大銷售商品類別之事業家

數及營業額排序相同，其營業額合計已占營業總額 83.72%。 
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表 21  113 年多層次傳銷商品或服務銷售概況 
 

事業家數(家) 百分比(%) 營業額(百萬元) 占營業總額比率(%) 

總計 335 100.00 105,506.01 100.00 

1.營養食品類 280 83.58 66,534.44 63.06 

2.美容保養品類 207 61.79 21,791.80 20.65 

3.清潔用品類 97 28.96 2,860.01 2.71 

4.健康器材類 32 9.55 1,087.64 1.03 

5.淨、濾飲水器材類 43 12.84 2,522.72 2.39 

6.衣著與飾品類 40 11.94 2,815.05 2.67 

7.寢具類 21 6.27 1,377.89 1.31 

8.圖書文具及錄影音帶類 28 8.36 199.70 0.19 

9.廚具、餐具類 13 3.88 29.28 0.03 

10.資訊商品類 8 2.39 85.05 0.08 

11.服務類商品類 10 2.99 497.16 0.47 

12.骨灰罐與生前契約類 - - - - 

13.其他類 108 32.24 5,705.28 5.41 

1.國產品 183 54.63 22,320.25 21.16 

2.進口品 56 16.72 14,269.14 13.52 

3.國產品及進口品皆有銷售 86 25.67 68,916.62 65.32 

說明：*部分事業兼售 2 種類型以上之商品或服務，因此事業家數總和大於 335 家。 
  *僅銷售國產品事業有 183 家，僅銷售進口品事業有 56 家，二者皆有銷售者 86 家，三者加總家 

數為 325 家，小於總家數 335 家，係因尚有 10 家事業於 113 年度尚未銷售商品，營業額為 0。 
          *營養食品類如一般食品、特殊營養食品及健康食品等，而其他商品如精油、開運商品等。 
 

另經比對 112 年調查資料，銷售商品種類家數之結構比大致相同，若以營業額來看，

前三大銷售商品類別，營養食品類、美容保養品類及其他類，113 年度營業額較 112 年度

減少，僅美容保養品類增加約 18.15 億元（增加比率約 9.09%），營養食品類減少約 43 億

元（減少比率約 6.07%），其他類減少約 3.84 億元（減少比率約 6.31%）。復以國產品及進

口品銷售家數觀之，事業所售商品來源仍以單純國產品為主者居多，銷售家數為 183 家

（占總家數 54.63%），營業額約為 223.20 億元（占營業總額 21.16%）；次為同時銷售國產

品及進口品之事業家數計 86 家（占總家數 25.67%），營業額約為 689.17 億元（占營業總

額 65.32%）；銷售進口品之事業家數計 56 家（占總家數 16.72%），營業額約為 142.69 億

元（占營業總額 13.52%）。 
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（五）傳銷事業進貨（製造）成本及佣（獎）金所占比率 

1、傳銷事業之進貨（製造）成本比率分布 

據後附之統計表 19（頁 62），113 年 335 家傳銷事業之進貨或製造成本約為 274.39 億

元，占營業總額（1055.06 億元）比率為 26.01%；由表 22 可知，113 年進貨（製造）成本

之平均占比，較 112 年之 26.36%減少 0.35 個百分點。再檢視表 21 及後附統計表 21（頁

64、65）事業進貨（製造）成本占比之家數比率分布，以進貨（製造）成本占比介於 20%

至 30%之事業家數最多，計 79 家（占總家數 23.58%）；次為未及 10%之事業有 67 家（占

總家數 20%）、介於 10%至 20%之事業 64 家（占總家數 19.10%）、介於 30%至 40%之事業

有 51 家（占總家數 15.22%）。 

 

    表 22 傳銷事業進貨(製造)成本占比之家數比率分布 
                   單位： %(千元) 

年別 平均比

率(%) 

總計 未達 10% 10%至未達 

20% 

20%至未達 

30% 

30%至未達 

40% 

40%至未達 

50% 

50%至未達 

60% 

60%至未

達 70% 

70%以上% 

110 年 25.88 100.00 
18.16 16.71 28.53 16.43 7.20 3.17 3.46 6.34 

(161,626) (4,610,356) (7,406,890) (8,387,153) (5,970,264) (485,641) (490,275) (141,219) 

111 年 27.53 100.00 
21.72 18.50 25.47 14.21 7.77 3.49 2.95 5.90 

(84,533) (4,481,826) (8,944,961) (3,195,807) (10,449,718) (567,210) (320,634) (993,925) 

112 年 26.36 100.00 
17.22 15.11 27.49 18.73 8.76 3.32 0.91 8.46 

(225,717) (4,908,218) (7,851,722) (8,600,864) (4,326,665) (714,505) (57,301) (1,883,219) 

113 年 26.01 100.00 
20.00 19.10 23.58 15.22 7.76 4.48 2.39 7.46 

(222,582) (4,235,424) (8,287,079) (3,700,771) (8,363,492) (624,342) (382,028) (1,622,961) 

 

2、傳銷事業佣（獎）金支付比率11 

由於傳銷商與多層次傳銷事業間不具僱傭、委任、合夥或代理之關係，傳銷商所獲得

之報酬將視業績而定，故優渥之獎金制度及福利計畫係吸引傳銷商加入之重要誘因。依本

次調查結果顯示，113 年度多層次傳銷事業之佣（獎）金支出總計約 456.33 億元（統計表

19，頁 62），占整體營業總額（1055.06 億元）之 43.25%，較 112 年之佣（獎）金支付比率

42.96%，增加 0.29 個百分點。另觀察表 23 及後附統計表 22（頁 66、67）中各事業佣（獎）

金支付比率之分布情形，110 年至 113 年間逾 5 成事業之佣（獎）金支付比率介於 20%以

上未達 50%，113 年度事業佣（獎）金支付比率以 30%以上未達 40%之事業最多，計 80 家

（占 23.88%），其次為 40%以上未達 50%之事業有 77 家（占 22.99%），第三為 20%以上未

達 30%之事業計 56 家（占 16.72%）。 

 
11傳銷事業佣（獎）金支付比率為事業佣（獎）金支出占營業總額之比率。 
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表 23 傳銷事業之佣（獎）金支付占比之家數比率分布 

                  單位：%(千元) 

年別 

平均

比率 

總計 

未達 

10% 

10%至未達

20% 

20%至未達

30% 

30%至未達

40% 

40%至未達 

50% 

50%至未達

60% 

60%至未

達 70% 

70%以上% 

110 年 44.46 
100.00 11.24 10.09 19.02 21.33 21.04 8.36 5.19 3.75 

(109,121) (124,994) (980,244) (16,062,649) (9,435,487) (17,217,789) (1,482,731) (2,088,524) 

111 年 44.54 
100.00 14.48 9.65 17.16 24.66 19.84 8.58 3.22 2.41 

(15,973) (329,154) (1,986,159) (11,263,226) (11,152,876) (19,838,807) (742,719) (1,649,727) 

112 年 42.96 
100.00 12.39 8.16 19.64 25.08 18.73 7.85 4.83 3.32 

(23,568) (497,287) (2,124,101) (15,460,993) (9,695,064) (15,766,412) (1,898,194) (1,089,639) 

113 年 43.25 
100.00 9.85 8.96 16.72 23.88 22.99 11.04 4.18 2.39 

(19,269) (378,848) (1,813,932) (12,952,998) (14,100,578) (14,177,644) (1,241,844) (947,846) 

四、傳銷事業對未來經營概況之看法 

（一）預期 114 年營業額持平者居多 

經彙整事業對 114年多層次傳銷營業額變動之看法，有 129家事業（占總家數 38.51%）

預期營業額將較 113 年增加，而預期持平者計 155 家（占總家數 46.27%），預期減少者為

51 家（占總家數 15.22%），足見傳銷事業對未來之營運狀況採持平態度居多（表 24、統

計表 26，頁 86）。 

 
 

表 24 預期 114 年營業額變動概況 

單位：% 

年別 總計 預期增加 預期減少 預期持平 

110 年 100.00 42.36 19.02 38.62 

111 年 100.00 45.84 13.94 40.21 

112 年 100.00 43.20 14.80 41.99 

113 年 100.00 38.51 15.22 46.27 

（二）預期 114 年傳銷組織規模擴增或持平  

再彙整多層次傳銷事業對 114 年傳銷組織變動之看法，有 167 家事業（占總家數

49.85%）預期組織規模持平，而 125 家事業（占總家數 37.31%）預期組織規模將會擴增，

另 43 家事業（占總家數 12.84%）則認為組織規模將會縮減。由於多層次傳銷組織規模大

小與營業額高低相關，故事業對營業額及組織規模變動方向之預期大致相同（表 25、統

計表 27，頁 87）。 
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表 25 預期 114 年傳銷組織變動概況 

    
單位：% 

年別 總計 預期擴增 預期縮減 預期持平 

110 年 100.00 41.21 16.43 42.36 

111 年 100.00 44.50 12.87 42.63 

112 年 100.00 42.90 12.08 45.02 

113 年 100.00 37.31 12.84 49.85 

 

（三）經營可能面臨之問題（複選題） 

自表 26 及後附統計表 29（頁 90、91）可歸納出傳銷事業對未來經營之看法，以市

場不景氣為首（173 家，占總家數 51.64%），次為同類商品競爭加劇（168 家，占總家數

50.15%），排序第三至五名分別為傳銷商減少（145 家，占總家數 43.28%）、市場漸趨飽和

（134 家，占總家數 40%）、非法多層次傳銷事業之影響（120 家，占總家數 35.82%），而

對未來營運充滿信心認為沒問題之事業有 37 家（占總家數 11.04%）。 

另對於 114 年營業據點拓展計畫方面，335 家事業中有 285 家（占 85.07%）暫無拓

展營業據點之計畫，50 家事業（占 14.93%）有拓展計畫，大部分係拓展 1 處或 2 處據點；

相較 112 年度調查對於 113 年有拓展計畫之事業占 15.11%，微幅減少 0.18 個百分點，顯

示傳銷事業或受同類商品競爭加劇、市場不景氣及傳銷商減少等因素，對拓展營業據點

採取相對謹慎、保守之態度（統計表 28，頁 88、89）。  

 表 26 預期未來經營面臨問題（複選題） 

                 單位：% 

年別 
市場漸趨飽

和 

傳銷商人數

漸減 

同類商品 

競爭加劇 

傳統通路之 

競爭 

非法多層次

傳銷事業之

影響 

市場不景氣 
未來經營沒

問題 
其他 

110 年 34.29 35.73 47.55 26.22 38.62 61.67 11.82 16.14 

111 年 38.07 37.53 51.21 24.40 38.34 51.21 10.99 7.77 

112 年 38.97 41.39 55.29 24.77 41.39 47.13 12.69 6.34 

113 年 40.00 43.28 50.15 25.37 35.82 51.64 11.04 4.78 

 

（四）傳銷事業最需要協助或經營遇到之問題（複選題） 

調查結果顯示（圖 11），113 年多層次傳銷事業認為最需要協助或經常遇到之問題，

以傳銷法令及案例之諮詢服務（180 家，占總家數 53.73%）為首，次為多層次傳銷報備

程序之諮詢服務（165 家，占總家數 49.25%），傳銷商教育訓練之協助（148 家，占總家

數 44.18%），多層次傳銷保護機構之法律諮詢服務（110 家，占總家數 32.84%），個人資
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料保護法之諮詢服務居末（79 家，占總家數 23.58%）。因 111 年以後報備實施多層次傳

銷之事業有 114 家，且 113 年新加入傳銷商人數（63.9 萬人）眾多，故所需協助或經常

遇到之問題以傳銷法令及案例之諮詢服務為主。 

 

  

         圖 11 傳銷事業最需要協助或經常遇到問題之家數統計及比率 

 

 

五、總結 

綜上，截至 113 年底前向本會報備從事多層次傳銷之事業計 433 家（包含於 113 年向本

會報備停止實施多層次傳銷者），本次調查實際回報事業有 369 家（85.22%），其中扣除 35

家報備，但 113 年尚未實施多層次傳銷、9 家已停（歇）業之事業，則回報事業中 113 年仍

有實際從事多層次傳銷計 335 家，茲將調查結果總結如下： 

（一）傳銷市場事業進出變動頻繁 

以 335 家多層次傳銷事業報備實施時間觀察，101 至 110 年報備實施多層次傳銷之

事業計 124 家（占 37.01%）居首，其次為 111 年以後報備實施多層次傳銷之事業計 114

家（占 34.03%），而 91 年至 100 年報備實施多層次傳銷之事業計 53 家（占 15.82%），81

年至 90 年報備實施多層次傳銷之事業為 36 家（占 10.75%）。 

復自 110 年至 113 年所查事業報備實施多層次傳銷之時間分布彙整表觀之，90 年以

前報備實施多層次傳銷且持續經營之事業家數變動不大；91 年至 100 年間報備實施多層

次傳銷之事業家數，113 年較 112 年減少 1 家；101 年至 110 年間報備實施傳銷之事業家

數於 113 年較 112 年時減少 25 家；111 年以後報備實施傳銷之事業家數於 113 年較 112

年時增加 31 家。 
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由前揭數據可知，經過多年經營考驗而仍續經營之資深多層次傳銷事業，其事業體

質相對穩健，呈現穩定發展狀態；另事業進入多層次傳銷產業之前幾年，所面臨之內外

體制及組織發展等經營危機，相對較高，其是否能持續經營發展，端視能否通過嚴酷之

市場競爭淘汰結果而定。 

（二）事業登記所在地及營業據點分布仍以北部最多 

335 家多層次傳銷事業，其登記所在地區以北部地區 229 家（占 68.36%）為主，中

部地區 62 家（占 18.51%）居次，南部地區 44 家（13.13%）。另就國內營業據點（包含主

要營業所、其他營業所）計 732 處，其中以北部地區 364 處（占 49.73%）為最多，南部

地區 192 處（占 26.23%）居次，中部地區、東部（含金馬）地區則各有 163 處（22.27%）、

13 處（占 1.78%），此亦適當地呈現多層次傳銷之特質，即其係運用「人際網絡關係」之

組織拓展方式進行傳銷，考量設立地點時會以人口較稠密之都會區優先。 

（三）傳銷商人數及概況 

1、傳銷商人數略減：113 年底傳銷商人數計 358.6 萬人，較 112 年底 371.3 萬人，減少

12.7 萬人。其次，因部分傳銷商重複參加 1 家或 2 家以上之傳銷事業，故剔除重複傳

銷商人數，估算 113 年底傳銷商人數為 356.8 萬人。 

2、加入傳銷比率略減：113 年底加入傳銷率（即參加傳銷人數占全國總人口數之比率）

約 15.25%，即平均每萬人中有 1,525 人加入多層次傳銷，較 112 年底之 15.77%，減少

0.52 個百分點。 

3、新加入之傳銷商人數略減：113 年新加入之傳銷商人數計 63.9 萬人，占傳銷商總數之

17.82%，較 112 年新加入傳銷商人數（70 萬人）減少 6.1 萬人。 

4、女性傳銷商仍為傳銷市場主力：113 年底女性傳銷商有 258.38 萬人，占傳銷商總人數

（358.6 萬人）比重為 72.05%，較 112 年之 72.22%，略減 0.17 個百分點。 

5、招募限制行為能力傳銷商之家數減少，訂貨金額減少：113 年底有招募限制行為能力

傳銷商之事業共有 57 家，占事業家數比率達 17.01%，其人數合計為 6,325 人，平均年

訂貨金額為 23,942 元，全年總訂貨金額約 1.51 億元。 

6、傳銷事業與傳銷商締結參加契約方式仍以書面為主：多層次傳銷管理法於 113 年 8 月

修正公布傳銷事業得與傳銷商訂定電子契約後，113 年 335 家傳銷事業中，與傳銷商

以書面締結參加契約者計 197 家(58.81%)，締結電子契約者計 12 家(3.58%)，兩者併行

者計 126 家(37.61%)。 

（四）經過 112 年營業額復甦後，113 年整體營業總額略呈下降 

自歷年營業總額趨勢圖可知多層次傳銷事業整體營業額於 113 年略呈下降之勢，而

113 年營業總額約為 1,055.06 億元，較 112 年調查之營業總額（1,083.68 億元），減少約

28.62 億元（減幅 2.64%）；事業營業額平均值為 3 億 1,494 萬元，較 112 年減少約 1,245

萬元。觀察營業規模家數分布情形，營業額介於 1,000 萬元至 1 億元之事業家數最多，
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有 119 家（占事業總家數 35.52%），營業額合計約為 44.26 億元，占整體營業額 4.19%；

營業額達 10 億元以上之事業共有 22 家，占總事業家數 6.57%，營業額合計達 772.2 億

元，占多層次傳銷業整體營業額 73.19%，其平均營業額為 35.1 億元，較 112 年之 35.43

億元，減少 0.33 億元。 

（五）6 成以上事業採行網路銷售商品，網路商城經營型態以自設為主 

113 年採行網路行銷方式之多層次傳銷事業計有 230 家，占整體事業家數 68.66%，

較 112 年之使用比率（64.65%）增加 4.01 個百分點；使用網路（線上）訂購機制者有 221

家（占總家數 65.97%），而設立網路商城供傳銷商購買商品之事業有 196 家（占總家數

58.51%），二者皆有使用之事業計有 187 家（占總家數 55.82%），可知目前傳銷事業採行

之網路行銷方式仍以網路購物為主。就網路商城之經營型態而言，有 185 家事業（占總

家數 55.22%）係自行設立，與他人合作設立有 9 家（占總家數 2.69%），二者均有 4 家(占

總家數 1.19%)。而 113 年線上網路行銷營業額約 413.72 億元，占營業總額 39.21%。 

（六）營養食品類仍為傳銷事業主要銷售商品 

不論就銷售各類商品或服務之事業家數及營業額而言，營養食品類仍為主要銷售商

品，銷售家數有 280 家（占總家數 83.58%），且營業額約為 665.34 億元居所有商品類別

之冠，占營業總額之 63.06%，其次為美容保養品類，銷售該類商品之事業計有 207 家（占

總家數 61.79%），營業額約為 217.92 億元，占營業總額之 20.65%；銷售清潔用品類之事

業有 97 家（占總家數 28.96%），營業額約為 28.60 億元，占營業總額之 2.71%。以營業

額來看，營養食品類 113 年度營業額較 112 年度減少。 

（七）傳銷事業進貨（製造）成本略減，佣（獎）金支出略增 

1、進貨（製造）成本：113 年 335 家傳銷事業之進貨或製造成本約為 274.39 億元，占營

業總額（1055.06 億元）之 26.01%，較 112 年之 26.36%，減少 0.35 個百分點。 

2、佣（獎）金支出：113 年度多層次傳銷事業之佣（獎）金支出總計約 456.33 億元，占

營業總額之 43.25%，較 112 年之佣（獎）金支付比率 42.96％，增加 0.29 個百分點。 

（八）傳銷商訂貨人數比率較去年減少 

113 年度曾訂貨之傳銷商有 190.6 萬人，占傳銷商總人數比率為 53.15%，較 112 年

度之 60.30%，減少 7.15 個百分點；女性傳銷商訂貨金額約 778.04 億元，占總訂貨金額超

過 7 成。 

（九）傳銷商領取佣（獎）金之金額較去年減少 

113 年度多層次傳銷事業發放之傳銷商佣（獎）金約為 456.33 億元，而同年曾領取佣

（獎）金之傳銷商約 98.1 萬人，占傳銷商總人數比率約為 27.36%，平均每人全年領取金

額為 46,484 元，較 112 年度之 46,937 元，略為減少 453 元；女性傳銷商領取佣（獎）金
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之人數約為 74.10 萬人，占總領取人數 75.49%。 

（十）傳銷事業對未來經營概況採持平態度居多，仍認有市場可能不景氣問題，所需協助或

經常遇到之問題以傳銷法令及案例之諮詢服務為主 

1、預期 114 年營業額持平者居多：有 129 家事業（占總家數 38.51%）預期 114 年多層次

傳銷營業額將較 113 年為增加，預期持平者計 155 家（占總家數 46.27%），預期減少

者為 51 家（占總家數 15.22%），足見傳銷事業對未來之營運狀況採持平態度居多。 

2、經營上可能面臨之問題：以市場不景氣（173 家，占總家數 51.64%）及同類商品競爭

加劇（168 家，占總家數 50.15%）為主，次為傳銷商減少（145 家，占總家數 43.28%）、

市場漸趨飽和（134 家，占總家數 40%）、非法多層次傳銷事業之影響（120 家，占總

家數 35.82%）。  

3、事業最需要協助或經營遇到之問題：以傳銷法令及案例之諮詢服務為首（180 家，占

總家數 53.73%），次為多層次傳銷報備程序之諮詢服務（165 家，占總家數 49.25%），

傳銷商教育訓練之協助（148 家，占總家數 44.18%），多層次傳銷保護機構之法律諮詢

服務（110 家，占總家數 32.84%），個人資料保護法之諮詢服務居末（79 家，占總家

數 23.5%）。   
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參、多層次傳銷業歷年重要指標趨勢圖 

 

趨勢圖 1  94 年至 113 年營業總額 

 

 

 

趨勢圖 2  94 年至 113 年傳銷商人數12 

 

 
12 100 年因修正傳銷商人數相關問項及傳銷商人數計算方式與重新調查「重複參加率」，使傳銷商人數與實際接

近。 
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趨勢圖 3  94 年至 113 年領取佣(獎)金者之平均領取金額 

 
 

 

 

 

趨勢圖 4  94 年至 113 年加入傳銷比率 
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趨勢圖 5  94 年至 113 年領取佣(獎)金之傳銷商人數 

 

 

 

 

 

 

趨勢圖 6  94 年至 113 年實施多層次傳銷之事業家數13 

 
                       

 
13 歷年實施家數係指調查當年度有向本會回報營運資料且實施多層次傳銷之事業家數。 
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趨勢圖 7  97 年至 113 年女性傳銷商參與情形14 

 

 

趨勢圖 8  99 年至 113 年前 4 大銷售品項營業額占多層次傳銷營業總額比率15 

 

 
14 女性傳銷商比率自 98 年起列為調查內容。 
15 因受篇幅限制，僅列出 99-113 年之前 4 名銷售商品占整體營業額比率，又因數字僅計算 4 項商品之故而與查

報結果有稍微差距。 

  * 103 年第 4 大之銷售品項營業額為淨、濾飲水器材。 
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趨勢圖 9  94 年至 113 年營養食品類營業額 

 

 

 

 

 

趨勢圖 10  94 年至 113 年美容保養品類營業額 
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趨勢圖 11  94 年至 113 年清潔用品類營業額 

 

 

 

 

趨勢圖 12  94 年至 113 年其他類16營業額 

 
 

 
16為求歷年資料具一致性，此所稱其他商品係指調查表所列舉前 12 項特定商品類別以外之商品，亦即包含骨灰

罐與生前契約。 



38 

 

 

 

 

橫條圖 1  113 年傳銷商品(服務品項)營業額占多層次傳銷營業總額比率 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


